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Michat Gintowt"
Asymetria informacji jako ratio legis instytucji rekojmi w S$wietle

ekonomicznej analizy prawa

Streszczenie: Celem artykulu jest przedstawienie, na przyktadzie rekojmi za wady
rzeczy sprzedanej, mozliwosci badania prawa, a przede wszystkim ratio legis
poszczegolnych jego instytucji, z uwzglednieniem postulatow analizy ekonomiczne;j.
Na wstepie omowione zostato twierdzenie Coase’a stanowiace jedno z podstawowych
zatozen teoretycznych tego kierunku. W dalszej kolejnosci artykutl przedstawia
asymetri¢ informacji jako wadliwo$¢ rynku oraz zrodio kosztow transakcyjnych. W
tym kontekscie analizie poddana zostaje konstrukcja instytucja rekojmi za wady
fizyczne 1 prawne rzeczy sprzedanej. Opisane zostaja takze, zzastosowaniem
elementow teorii gier, kwestie zwiazane z praktycznym funkcjonowaniem rekojmi i

jej wplywem na ekonomiczne decyzje podmiotéw rynkowych.

Abstract

This paper aims at showing, using implied warranty as an example, how economic
analysis of law can be applied when exploring the rationale behind particular legal
norms and institutions. It begins with a brief explanation of the principles of the
Coase theorem followed by a description of asymmetrical distribution of information
as both a market failure and the source of transaction costs. The article goes on
providing an insight into basic issues concerning the legal structure of implied
warranty as provided for by the Civil Code and concludes by analysing the influence

implied warranty has on market entities.
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I. Wprowadzenie

Istot¢ ekonomicznej analizy prawa stanowi badanie jego przepiséw z punktu
widzenia zasad ekonomii 1 przy uzyciu narzedzi wtasciwych dla tej dziedziny nauki.
Naczelnym postulatem tego kierunku jest, aby rozwiazania oferowane przez system
prawa sprzyjaly efektywnej alokacji dobr. W tym ujeciu prawo, jego normy,
rozpatrywane jest przede wszystkim jako system zachgt oraz bodzcow, ktore
wykorzystujac zalozenie o racjonalnosci ludzkich wyborow maja prowadzi¢ do
rozwiazaf maksymalnie efektywnych'. Ekonomiczna analiza prawa w ujeciu
pozytywnym, dazy zatem do wykazania alokacyjnej uzyteczno$ci poszczegoélnych
norm prawnych. Rysuje si¢ tym samym wyrazna tendencja do przypisywania

prawodawcy, w zakresie badanych instytucji, tak ukierunkowanej ratio legis’.

Celem niniejszego artykulu jest przedstawienie, na przykladzie r¢kojmi za
wady rzeczy sprzedanej’, mozliwosci badania ratio legis poszczegdlnych instytucji
prawa z uwzglednieniem postulatow analizy ekonomicznej. Na wstgpie omdwione
zostalo twierdzenie Coase’a, stanowiace jedno z podstawowych zalozen
teoretycznych tego kierunku. W nastepnej cze$ci artykutu, jako wadliwo$¢ rynku oraz
zrédlo  kosztow  transakcyjnych, przedstawiona jest asymetria informacji
(asymmetrical distribution of information). Dalej opisane zostaly gtowne zagadnienia
dotyczace konstrukeji instytucji rekojmi. Uwzglednienie znalazty takze kwestie
zwiazane z praktycznym funkcjonowaniem rgkojmi 1 jej wptywem na ekonomiczne

decyzje podmiotéw rynkowych.

I1. Twierdzenie Coase’a: koszty transakcyjne a alokacja efektywna

Przyjmuje sig, ze rozkwit kierunku ekonomicznej analizy prawa mial miejsce
w Stanach Zjednoczonych na poczatku lat 60. XX wieku®. Obok prac Guido
Calabresiego o odpowiedzialnosci deliktowej, czy Gary Beckera o analizie

ekonomicznej prawa karnego opublikowany zostat wtedy esej Ronalda Coase’a ,,The

! Stroifiski (2002), s. 551

? Bator (2007), s. 25

3 Niniejszy artykut obejmuje swym zakresem analize rekojmi uregulowanej art. 556 i nast. kodeksu
cywilnego. Zagadnienia zwigzane z odpowiedzialnoscig za niezgodno$¢ towaru z umowa na podstawie
ustawy z 27 lipca 2002 roku o szczegdlnych warunkach sprzedazy konsumenckiej oraz o zmienie
Kodeksu Cywilnego (Dz.U. Nr 141, poz. 1176 ze zm.) nie zostaly uwzglednione

* Stroinski (2008), s. 483
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Problem of Social Cost™. W pracy tej Coase nie tylko zwrocit uwage na zagadnienia
zwiazane z kosztami spotecznymi przeprowadzanych na rynku transakcji, ale takze
sformutowat twierdzenie o efektywnej alokacji uprawnien wynikajacych z prawa
wtlasnosci (Coase theorem). Twierdzenie to, stanowiace jeden z teoretycznych filarow
kierunku ekonomicznej analizy prawa, ma nastgpujace brzmienie: przy zalozeniu, iz
koszty transakcyjne (transaction costs - koszty dokonania danej wymiany ponoszone
przez jej uczestnikow®) sa rowne zeru, efektywna w rozumieniu Pareto alokacja
uprawnien wynikajacych zprawa wlasno$ci nastapi niezaleznie od tego, komu
uprawnienia te poczatkowo przystuguja z mocy ustawy lub na podstawie orzeczenia

sadowego’.

Dla pelnego zrozumienia twierdzenia Coase’a konieczne jest wytlumaczenie
zasady alokacji efektywnej w rozumieniu Pareto (od nazwiska ekonomisty V. Pareto)
jako pewnego wzorcowego i pozadanego modelu stosunkéw ekonomicznych. Dana
alokacja zostanie okreslona jako efektywna w rozumieniu Pareto gdy dla konkretnego
zbioru preferencji nie jest mozliwe przejscie do innej alokacji, ktora polepszytaby
polozenie niektoérych osob bez szkody dla innych (nie jest zatem mozliwe tzw.
ulepszenie w rozumieniu Pareto — Pareto improvement)’. Stan efektywnosci
alokacyjnej w rozumieniu Pareto nalezy zatem tlumaczy¢ jako sytuacje w ktorej
poszczegolne dobra stanowia wlasno$¢ osob ceniacych je sobie najwyzej i w ktorej

tym samym nie dochodzi do marnotrawstwa zasobow.

Zgodnie z twierdzeniem Coase’a rynki zawsze osiagna pozadany stan alokacji
Pareto — efektywnej, jak dlugo beda doskonale konkurencyjne (perfectly competitive
markets) przy zerowych kosztach transakcyjnych. W rzeczywistosci stan taki nie jest
jednak tatwo osiagalny: szeroko wystepuja wadliwosci rynku, a niemal kazda
wymiana obcigzona jest kosztami transakcyjnymi. Praktycznego znaczenia nabiera
zatem oparty na twierdzeniu Coase’a postulat normatywny, zgodnie z ktérym prawo
powinno oferowa¢ rozwigzania przyczyniajace si¢ do obnizenia kosztow
transakcyjnych oraz minimalizujace skutki zawodno$ci wymiany rynkowej

dokonywanej prywatnie’. W tym ujeciu twierdzenie Coase’a nakazuje uwzglednienie,

3 Coase (1960), s. 1

® Cooter i Ulen (1997), s. 84.

7 Schaffer i Ott (2004), s. 86; twierdzenie Coase’a zostato szczegolowo oméwione w Stroinski (2002),
s. 562 — 566 1 literaturze tam przytoczone;.

¥ Varian (2009), s. 45.

? Cooter i Ulen (1997), s. 89.



Michatl Gintowt, Asymetria informacji... PSEAP WP NO. 4/2010

przy badaniu instytucji prawa, efektywno$ci alokacyjnej jako ich istotnego celu,

osigganego poprzez ograniczanie kosztow transakcyjnych.

IT1. Asymetria informacji jako zrodlo kosztow transakcyjnych

W literaturze ekonomicznej analizy prawa asymetri¢ informacji przedstawia
si¢ jako jedna z gtownych zawodnosci rynku, zrédto kosztéw transakcyjnych i istotne
uzasadnienie funkcjonowania w obrocie prawnym odpowiedzialnosci za wady rzeczy
sprzedanej'®. Praca prekursorska w tym zakresie, o doniostym znaczeniu dla
zagadnienia asymetrii informacji, pozostaje opublikowany w 1970 roku esej Georga
Akerlofa ,,The Market for Lemons: Quality Uncertainity and The Market

.yl
Mechanism” .

W ,,The Market for Lemons” Akerlof, na przyktadzie rynku samochodéw
uzywanych, opisat sytuacj¢ w ktorej mechanizmy rynkowe moga nie powodowac
ujawnienia wszystkich informacji, na podstawie ktérych kontrahenci sa w stanie
oceni¢, czy dokonanie danej wymiany jest dla nich korzystne. Tym samym asymetria
informacji zostala opisana jako stan w ktorym potencjalne strony transakcji posiadaja
r6ézny zasob informacji o jej przedmiocie (np. sprzedawca uzywanego samochodu
posiada o nim znacznie wigksza wiedzg niz kupujacy). W sytuacji takiej wystepuje,
po stronie uprzywilejowanej ta nierdéwno$cia, motywacja do zachowan
oportunistycznych: prob wuzyskania ceny wyzszej niz autentyczna warto$¢
sprzedawanego dobra. Tym samym strona niedoinformowana ponosi¢ bgdzie ryzyko
nieefektywnej alokacji swoich $rodkow. Dazenie do wyeliminowania tego ryzyka
skutkowac bedzie konieczno$cia poniesienia kosztow transakcyjnych — tym wyzszych
im wigcej informacji prywatnych bedzie wymagalo przeksztatcenia w informacje

dostepne publicznie'.

Asymetria informacji, wystgpowanie réznic w zasobie wiedzy wsrod
podmiotéw rynkowych, jest jednak zjawiskiem powszechnym, wpisanym wiasciwie

w natur¢ rzeczy. Zazwyczaj, jak dlugo koszty niwelacji tej dysproporcji pozostaja

1% Tak: Cooter i Ulen (1997), s. 41; Schaffer i Ott (2004), s. 375; Baird i in. (2000), s. 79; Stroinski
(2008), s. 513.

" Akerlof (1970); za swoja prace w zakresie analizy rynkow o asymetrycznej dystrybucji informacji
Akerlof, wraz z Michaelem Spencem oraz Josephem Stiglitzem, otrzymat w 2001 roku Nagrodg Nobla
w dziedzinie ekonomii.

12 Cooter i Ulen (1997), s. 41.
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niewielkie, strony sa w stanie same, porozumiewajac si¢, ta wadliwos¢
wyeliminowa¢. Mechanizmy rynkowe prowadza zatem zwykle do takiego stanu
faktycznego w ktorym kontrahenci dysponuja zasobem informacji wystarczajacym do
oceny czy konkretna wymiana jest dla nich korzystna, a wigc czy stanowi ulepszenie
w rozumieniu Pareto. Nierzadko jednak cigzkie 1 wystgpujace na catym rynku
asymetrie moga zakldéci¢ system wymiany w ten sposob, ze warunki umozliwiajace

efektywna relokacj¢ dobr nie zostana ta droga osiagnigte.

Obserwacja ta stanowita istotng tezg eseju Akerlofa. Zauwazyl on, ze w
wyniku wystgpowania asymetrycznej dystrybucji informacji, w pewnych
okolicznos$ciach (o ktorych nizej), zachodzi¢ bedzie selekcja negatywna w rezultacie

ktorej na danym rynku oferowane beda dobra o mozliwie najgorszej jakosci'>.

Dziatanie tego mechanizmu najlatwiej przedstawié¢ na ponizszym modelu'®,
ktéry zaktada istnienie rynku sprzedazy skrzyn z jabtkami. Kazda skrzynig otworzy¢
mozna dopiero po jej przejsciu na wlasno$¢ kupujacego — do tego czasu jedynie
sprzedawcy wiedza ile jabtek znajduje si¢ w srodku. Jak dlugo kupujacy nie beda w
stanie okresli¢ liczby owocow w konkretnej skrzyni (,,jako$ci”’) przed dokonaniem
transakcji, tak dlugo po stronie sprzedawcow istnie¢ bedzie motywacja by skrzynie o
mniejszej zawartosci jabtek sprzedawa¢ w cenie skrzyn o ich wigkszej zawartosci.
Swiadomi tego kupujacy, nie mogac odrézni¢ od siebie poszczegdlnych skrzyn, beda
uznawali liczbe znajdujacych si¢ w $rodku jabtek za niepewna. W konsekwencji
wszystkie skrzynie na gietdzie beda przez kupujacych traktowane jako ,,skrzynie o
$redniej zawartosci jabtek” i1 kupowane w cenie takowych. Sprzedaz skrzyn o
wartosci wigkszej niz wartos$¢ ,,skrzyni o $redniej zawartosci jablek™ stanie si¢ wigc
dla sprzedajacych nieoptacalna i wkrotce przestang by¢ one dostgpne na rynku. W
efekcie cena za ,Sredniej jakosci skrzynig” spadnie. Ten proces wypierania dobr
wysokiej jakos$ci przez dobra o jakosci nizszej, znany jako ,,wys$cig do dna” (race to
the bottom), powtarza¢ si¢ moze, az do momentu w ktérym dany rynek przestanie w

ogole funkcjonowac.

Opisana selekcja negatywna zachodzi w kazdej sytuacji w ktorej

rzeczywisto$¢ rynkowa speinia dwa warunki. Po pierwsze, gdy jako$¢ oferowanego

" W swojej pracy Akerlof dostrzegt pewna analogie tego mechanizmu do procesu opisanego przez
prawo Kopernika-Greshama, zgodnie z ktorym pieniadz kruszcowy lepszej jakosci wypierany jest
przez pieniadz gorszej jakosci.

' Model opracowany na podstawie przyktadu podanego przez Akerlofa w The Market for Lemons.
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dobra nie jest kupcom znana. Sytuacja taka moze by¢ konsekwencja wysokich
kosztow uzyskania informacji w tym zakresie, co wynika¢ moze na przyktad z braku
norm prawa regulujacych ich ujawnianie. Po drugie, gdy rynek nie jest w stanie
wyeliminowa¢ podmiotu oferujacego dobro ztej jakosci: kupujacy reaguja jedynie na
ogblna, $rednia jako$¢, a nie na jakos¢ dobra oferowanego przez konkretnego
sprzedawce'”. W takich okolicznoéciach nie tylko nie dochodzi do optymalnej, jesli
chodzi o efektywnos$¢, alokacji dobr, lecz czgsto nie dochodzi w ogole do ich

relokacji.

Model wykorzystany w ,,The Market for Lemons” przez Akerlofa, jako
uproszczony obraz rzeczywistosci zawierajacy jedynie najistotniejsze dla
poruszanego zagadnienia elementy, przedstawia skrajna forme¢ oddzialywania
asymetrii informacji na rynek. Nie uwzglednia bowiem szeregu czynnikow, ktore
maja wplyw nie tylko na to czy ,,wyscig do dna” si¢ rozpocznie, ale takze na to, na
jakim etapie si¢ on zatrzyma. Jednak model ten dobrze ukazuje w jaki
sposoOb asymetria informacji przyczynia si¢ do ograniczenia efektywnosci alokacyjne;j
rynkéw. Zgodnie znormatywnym postulatem twierdzenia Coase’a z takiego stanu
rzeczy wynika dla prawodawcy obowiazek dzialania w oparciu o rozwiazania

minimalizujace koszty transakcyjne wynikajace z tej wadliwosci.

IV. Rekojmia — uwagi ogolne

W polskiej doktrynie prawa cywilnego, gdy chodzi o ratio legis instytucji
rekojmi, podkresla si¢ przede wszystkim, ze ma ona na celu zapewnienie petniejsze;j
ochrony kupujacego. Uwzgledniajac bowiem specyfike umowy sprzedazy, ochrona
przystugujaca mu w oparciu o przepisy o skutkach nienalezytego wykonania
zobowiazania przez dluznika (art. 471 k.c. 1 nast.) oraz o wadach o$wiadczen woli
(art. 82 k.c. i nast) moze okazaé si¢ niewystarczajaca'®. Formulujac natomiast
odpowiedzialno$¢ sprzedawcy za wady fizyczne i prawne rzeczy sprzedanej, rekojmia

chroni interes kupujacego w daleko szerszym zakresie: ztego tytulu odpowiada

13 Schaffer i Ott (2004), s. 232.
18 Czachorski (2007), s. 425; Nowakowski (1967).
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sprzedawca bez wzgledu na to czy zawinil, czy nie, a nawet czy o wadach sam

wiedziat, a wiec w oparciu jedynie o skutek'’.

Z ekonomicznego punktu widzenia odpowiedzialno$¢ sprzedawcy wynikajaca
z rekojmi nie jest odpowiedzialnoscia jedynie za wady rzeczy sprzedanej, ale takze za
dopuszczenie do wymiany w warunkach asymetrii informacji co do ich istnienia.
Fakt, ze odpowiedzialno$¢ ta jest uniezalezniona od tego czy sprzedawca w chwili
sprzedazy wiedzial o istnieniu wady, interpretowaé nalezy jako swego rodzaju
domniemanie uprzywilejowania informacyjnego sprzedawcy. Zgodnie z art. 557 k.c.
obali¢ to domniemanie i uchyli¢ si¢ od odpowiedzialno$ci mozna w sytuacji w ktorej,
udowodnione zostanie, ze co do okreslonych wad nie zachodzila (migdzy sprzedawca
a kupujacym) asymetria informacji, badz ze to kupujacy byl strona lepiej w tym

zakresie poinformowana.

Warunki  podlegania  sprzedawcy  zaostrzonej,  absolutnej  formie
odpowiedzialnosci z tytulu rekojmi okresla art. 556 k.c. Warunki te sa odmienne dla
roznych rodzajéw informacji, co do ktérych zachodzi¢ moze asymetria. Gdy zatem
chodzi o informacje dotyczace (a) wad zmniejszajacych warto$¢ rzeczy, (b) wad
zmniejszajacych uzyteczno$é'® rzeczy ze wzgledu na cel w umowie oznaczony lub
wynikajacy z okolicznosci lub z przeznaczenia rzeczy oraz (c) wad prawnych'’, to
podstawe dla podlegania odpowiedzialnosci przez sprzedawce stanowi sam fakt
istnienia w chwili’® sprzedazy, oprocz wlasciwej wady, takze asymetrii co do takiej
informacji. Natomiast odpowiedzialno$ci z tytulu asymterii co do informacji na temat
innych wlasciwosci rzeczy sprzedawca podlega jedynie w przypadku gdy (niezgodnie
z prawda) zapewnil o ich istnieniu, a wigc gdy do powstania tej asymetrii si¢

przyczynit.

Odpowiedzialno$¢ ztytutu rekojmi opiera si¢ na katalogu sankcji

przewidzianych w kodeksie cywilnym. Katalog ten przewiduje:

"7 Ohanowicz (1962), s.19

'8 Uzyteczno$é wydaje si¢ mieé¢ tutaj znaczenie wezsze, niz uzyteczno$¢ w rozumieniu jezyka
ekonomii (jako sposob opisania preferencji konsumenta, tak Varian (2009), s. 82. W konteks$cie art.
556 uzyteczno$¢ nalezy raczej rozumie¢ jako oceniang obiektywnie zdolno$¢ danego dobra do
zaspokojenia potrzeb okreslanych jego przeznaczeniem lub celem oznaczonym w umowie lub
wynikajacym z okolicznosci.

' Wydanie kupujacemu rzeczy w stanie niezupetnym (art. 556 in fine) nie stanowi w ujeciu niniejszego
artykuhu sytuacji asymetrycznej dystrybucji informacji

20 7Zgodnie z art. 557 asymetria zachodzi¢ musi w chwili zawarcia umowy, badz w przypadku rzeczy
oznaczonych tylko co do gatunku lub rzeczy przysztych w chwili wydania rzeczy
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a. mozliwo$¢ odstapienia kupujacego od umowy (chyba, ze sprzedawca
wymieni rzecz wadliwa na wolng od wad albo wady usunie) — art. 560 § 1

k.c.,
b. mozliwo$¢ zadania przez kupujacego obnizenia ceny — art. 560 § 2 k.c.,

c. mozliwo§¢ zadania przez kupujacego dostarczenia zamiast rzeczy
wadliwych takiej samej ilosci rzeczy wolnych od wad i naprawienia
szkody wyniktej z opodznienia (tylko w przypadku rzeczy oznaczonych co

do gatunku) — art. 561 § 1 k.c.,

d. moze zada¢ usunigcia wady fizycznej wyznaczajac przy tym odpowiedni
termin, z zagrozeniem, ze po jego bezskutecznym uptywie od umowy
odstapi (tylko w przypadku rzeczy oznaczonych co do tozsamosci, gdy

sprzedawca jest jednoczesnie wytworea rzeczy) — art. 561 § 2 k.c.”".

Kupujacy moze takze zada¢ naprawienia szkody poniesionej wskutek istnienia
wady, chyba, ze szkoda jest nast¢pstwem okolicznosci za ktore sprzedawca nie ponosi
odpowiedzialnosci. Wtedy kupujacy uprawniony jest jedynie do odszkodowania w

zakresie swojego ujemnego interesu umownego (art. 560 k.c.).

W ujgciu  prawno-ekonomicznym, przewidziany system sankcji czyni
sprzedawce odpowiedzialnym za nastgpstwa blednej wyceny oraz nieefektywnej
alokacji przedmiotu sprzedazy, ktéore w warunkach ,,prézni prawnej” obciazatyby
kupujacego. Sankcje te prowadza do niwelacji uzyskanych przez sprzedawce, w
warunkach asymetrycznej dystrybucji informacji, korzys$ci do poziomu rzeczywiste;j
rynkowej warto$ci dobra. W zalezno$ci od okolicznosci redukcja moze nastapi¢ takze

ponizej tego progu.

V. Re¢kojmia — uzasadnienie ekonomiczne

W $wietle calo$ci powyzszych uwag podstawowym celem rekojmi jest
obnizenie kosztoéw transakcyjnych wynikajacych zasymetrycznej dystrybucji
informacji. Efekt ten zostaje w zatozeniu osiagnig¢ty poprzez wprowadzenie prawnej
ochrony zaufania (przyznanie ochrony prawnej osobom dziatajacym w zaufaniu do

okreslonych deklaracji) i dostarczenie bodzcéw zachgcajacych do upubliczniania

1 Czachorski (2007), s. 427.
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informacji sprzyjajacych efektywnej alokacji. W literaturze ekonomicznej analizy
prawa podnosi si¢, ze podjecie takich $rodkéw stanowi rozwiazanie efektywne
zawsze wtedy, gdy wystepuja koszty wynikajace z asymetrii informacji, asymetria ta
dotyczy informacji spotecznie produktywnej, a strona ostatecznie ja niwelujaca ma
mozliwo$¢ odzyskania poniesionych z tego powodu kosztéw. Finalnym postulatem w
omawianym zakresie, jest wigc takie ksztaltowanie rzeczywisto$ci, aby dziatania
kontrahentow w oparciu o wzajemne zaufanie i dobra wiarg, byty dla nich bardziej

oplacalne, anizeli wykorzystywanie whasnej pozycji poprzez akty oportunizmu?®.

1. Wystepowanie kosztow wynikajacych z asymetrii informacji

Jak zaznaczano juz wyzej, asymetria informacji generuje koszty, ktore
przyczyniaja si¢ do obnizenia efektywnos$ci alokacyjnej wymiany. Celem instytucji
rekojmi jest w pierwszej kolejnosci obnizenie tych kosztéw w sposdb bezposredni.
Relacje migdzy stronami transakcji ksztalttowane sa wigc tak by to sprzedawca, lepiej
poinformowany i mogacy usunac¢ asymetri¢ mniejszym naktadem sit czy srodkéw niz
kupujacy (cheapest information provider), byt w tym kierunku motywowany. Czyniac
go bowiem, w drodze przewidzianych sankcji, odpowiedzialnym za okres$lone
spectrum wad fizycznych i prawnych rzeczy sprzedanej, regkojmia w istocie alokuje
ryzyko wynikajace z niepewnos$ci co do jakosci dobra w taki sposob, ze zostaje ono
przerzucone na strong kontrolujaca okoliczno$ci przyczyniajace si¢ do jego

zaistnienia lub bedaca w stanie zabezpieczy¢ si¢ przed nim taniej niz kontrahent™.

2. Regulacja w zakresie informacji spolecznie produktywnej (social productivity

of information)

Regulacje prawne wprowadzajace ochrong¢ zaufania w sytuacji asymetrii
informacji, uznane zostana za efektywne, gdy reguluja jedynie takie sytuacje w
ktérych zaufanie do deklaracji pozwala zastapi¢ konieczno$¢ fizycznego
(empirycznego) uzyskania informacji spolecznie produktywnych. W zgodzie z tym
kryterium ochrona prawna dotyczy¢ powinna jedynie informacji, ktoére maja istotny
wplyw na wyceng, a w rezultacie efektywna alokacj¢, danego dobra. Analiza
instytucji rekojmi, przede wszystkim w zakresie art. 556 k.c., prowadzi wigc do
wniosku, ze za takie polski ustawodawca uznal informacje dotyczace cech

konstytuujacych wady zmniejszajace warto$¢ rzeczy, zmniejszajace jej uzytecznosé

22 Schaffer i Ott (2004), s. 375.
 Stanowi zatem rekojmia rozwiazanie efektywne: Harrison (1995), s. 92.
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ze wzgledu na cel w umowie oznaczony lub wynikajacy z okolicznosci lub
z przeznaczenia rzeczy oraz informacje o wadach prawnych. Uwagi te dotycza takze
informacji o istnieniu innych wilasciwosci rzeczy, jak dtugo kupujacy uzyskat je od

sprzedajacego.
3. Mozliwos¢ kompensacji kosztow zwigzanych z asymetrig informacji

Re¢kojmia, umozliwiajac stronie niedoinformowanej dzialanie jedynie w
oparciu o deklaracje jej kontrahenta, co prawda eliminuje po jej stronie koniecznos¢
ponoszenia naktadéw zwiazanych z wystgpowaniem asymetrii informacji, tym
samym jednak implikujac wystgpowanie takich kosztéw po stronie kontrahenta. Stad
sprzedawca bedzie gotow dziata¢ w zgodzie z interesem kupujacego tak dlugo, jak
dlugo istnie¢ bedzie dlan mozliwos¢ kompensacji zwiazanych ztym kosztow.
Uwzgledniajac powyzsze nalezy zauwazy¢, ze rg¢kojmia sprawdza si¢ jako
rozwiazanie efektywne, poniewaz reguluje odpowiedzialno$¢ kontrahenta za wady
fizyczne i prawne rzeczy begdacej przedmiotem umowy sprzedazy: sprzedawca, strona
obciazona powinno$cia administrowania asymetria miedzy stronami tej umowy, moze

koszty z tym zwiazane uwzgledni¢ w cenie sprzedawanego dobra.

Re¢kojmia uregulowana przepisami kodeksu cywilnego spetnia podstawowe
wymogi instytucji efektywnej ekonomicznie, gdy chodzi o zwalczanie kosztéw
transakcyjnych wynikajacych zistnienia asymetrii informacji. Przede wszystkim
stanowi narze¢dzie wptywu na sfer¢ motywacyjna podmiotow lepiej poinformowanych
1 zdolnych wyréwnywa¢ dysproporcje informacyjne za nizszym kosztem. W tym
zakresie sankcje wynikajace zrekojmi stanowia system bodzcow wyraznie
ograniczajacych optacalno$¢ zachowan oportunistycznych, wykorzystujacych
uprzywilejowane potozenie sprzedawcy”*. W wyniku ich dzialania sprzedawca, jako
homo oeconomicus, maksymalizuje swoje korzysci i minimalizuje ryzyko straty
dzielac si¢ z kupujacym swoja wiedza na temat jakosci sprzedawanej rzeczy. W
dalszej kolejnosci rekojmia, chroniac zaufanie kupujacego do deklaracji i sygnatow
sprzedajacego, obniza koszty porozumiewania si¢ kontrahentoéw w zakresie
informacji spotecznie produktywnych. Ilekro¢ bowiem kupujacy otrzymuje

zapewnienie o istnieniu danej wlasciwos$ci, ma podstawy by wychodzi¢ z zalozenia,

24 Jako dalsze ograniczenie motywacji do zachowan oportunistycznych odczytywaé nalezy takze art.
558 § 2 k.c., 564 k.c.,, 568 § 2 k.c. dalej zaostrzajace odpowiedzialno§¢ sprzedawcy w przypadku
podstepnego zatajenia wady.
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ze wlasciwo$¢ ta rzeczywiscie istnieje. Natomiast sam fakt zaoferowania rzeczy do
sprzedazy, odczytywaé bedzie kupujacy jako sygnat braku wad umniejszajacych
warto$¢ lub uzyteczno$¢ rzeczy ze wzgledu na cel w umowie oznaczony albo
wynikajacy z okolicznos$ci lub przeznaczenia rzeczy oraz braku wad prawnych.

Praktyczne znaczenie tego mechanizmu oméwione zostato ponize;.

VI. Rekojmia — efektywnoS$¢ a teoria gier”

W ostatnich latach jako narzgdzie ekonomicznej analizy prawa coraz
intensywniej wykorzystywana jest teoria gier. Zajmujac si¢ badaniem wzajemnych
oddziatywan strategicznych®, uwzgledniajac aspekty behawioralne, dostarcza
szczegoOlnie zaawansowanego aparatu, pozwalajacego lepiej zrozumie¢ jak normy
prawa wptywaja na sposob w jaki zachowuja si¢ wzgledem siebie jego podmioty.
Celem prawa ztej perspektywy (uwzgledniajac to, co wczesniej powiedziano o
twierdzeniu Coase’a) jest ksztaltowanie motywacji jego podmiotéw tak, by ich
zachowania wzajemne wypelniajace znamiona rownowagi Nasha?’, dawaty gwarancije
ptynnej wymiany doébr i ich efektywnej alokacji przy mozliwie niskich kosztach
transakcyjnych. Gdy za§ chodzi o omawiane zagadnienie, teoria gier umozliwia
lepsze zrozumienie wplywu instytucji rgkojmi na okreslony rynek jako catos¢.
Pozwala takze zilustrowa¢ w jaki sposob ograniczenie kosztow transakcyjnych
poprzez eliminacj¢ ,,prozni prawnej” w zakresie aymetrycznej dystrybucji informacji,

odwraca negatywne tendencje opisane w ,,7he Market for Lemons”.

Z perspektywy teorii gier asymetria informacji stanowi czynnik majacy wptyw
na to czy dana gra jest gra o petnej informacji*® czy tez gra o niepelnej informacji (gra
bayesowska). W grze bayesowskiej przynajmniej jednemu z graczy nie sa znane
doktadne informacje na temat preferencji innych graczy oraz macierzy wyplat. Stan
réwnowagi Nasha, cho¢ o fundamentalnym znaczeniu dla teorii gier jako cato$ci, nie

pozwala rozwiazaé¢ gier bayesowskich: ich uczestnicy posiadaja jedynie pewne

» W oparciu o Baird i in. (2000).

%% Varian (2009), s. 512.

7 Réwnowaga Nasha to jedno z glownych narzedzi teorii gier — shuzy uzyskaniu rozwiazan
konkretnych gier przy wyjsciu z zatozenia, ze gracze wybieraja zawsze taka kombinacje strategii, w
ktorej wybor gracza A jest optymalng odpowiedzia na dany wybor gracza B, a dany wybor gracza B
jest z kolei optymalng odpowiedzig na dany wybor gracza A.

% Dana gra jest gra o pelnej informacji, gdy struktura gry oraz macierz wyptat znana jest wszystkim
graczom.
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wyobrazenia (beliefs) na temat typow pozostatych graczy i to na ich podstawie
nastepuje dobor strategii. W tej sytuacji stan rownowagi Nasha musi zostaé
zastapiony stanem réwnowagi Bayesa — Nasha, a wigc mechanizmem pozwalajacym
te wyobrazenia poszczegélnych graczy, wraz z wynikajacymi znich dziataniami,
uwzgledni¢ w porzadku badanej gry. Stan réwnowagi Bayesa — Nasha inkorporuje
zatem dwa zalozenia: racjonalni gracze zmieniaja swoje wyobrazenia w oparciu o
dziatania podjete przez innych graczy (wyobrazenia aktualizowane sa
z uwzglednieniem tzw. reguty Bayesa) 1 zgodnie z tymi wyobrazeniami dziataja. Stad
punkt rownowagi definiuje si¢ tutaj jako taki profil strategii i przekonan odno$nie
typow pozostalych graczy, ktéry maksymalizuje warto$¢ oczekiwanych wyptat przez
kazdego =z graczy, pod warunkiem przekonan i profili strategii granych przez

pozostatych graczy.

Stan roéwnowagi Bayesa-Nasha pozwala opisa¢ zjawisko tzw. efektu
rozwinigcia gry (unraveling result), ktore dobrze ilustruje praktyczne funkcjonowanie
mechanizmu r¢kojmi 1 jej dziatanie w zakresie regulacji art. 556 k.c. Efekt
rozwinigcia definiowany jest jako taki stan doskonafej rownowagi Bayesa®, w
ktéorym w toku danej gry gracze uprzywilejowani asymetria informacji (lepiej
poinformowani) dobrowolnie i z wilasnej inicjatywy te asymetri¢ ograniczaja. Jesli
migdzy potencjalnymi stronami umowy sprzedazy zachodzi r6znica w zasobie wiedzy

co do jej przedmiotu, mechanizm ten zadziala zawsze, gdy speilnione zostana

nastepujace warunki:
a. asymetria w informacji dotyczy informacji weryfikowalnej*°,
b. kupujacy wiedza, ze sprzedajacy posiadaja okreslone informacje,

c. zaufanie kupujacych do deklaracji sprzedajacych chronione jest

odpowiednia norma prawa (legal remedy).

Poniewaz rekojmia chroni zaufanie kupujacych, do deklaracji’' sprzedajacych

na temat okreslonych cech rzeczy, a przekazywana w ten sposob informacja jest

¥ Poniewaz koncepcja rownowagi Bayesa-Nasha daje mato prawdopodobne rezultaty przy grach
sekwencyjnych, w ktorych gracze podejmuja decyzje naprzemiennie, wprowadza si¢ pojecie
doskonatej rownowagi Bayesa, ktora zaktada lokalna optymalizacje (np. w obrebie jednej decyz;ji).

3% Informacja weryfikowalna to taka, ktora moze zosta¢ tatwo przekazana adrestatowi i przez niego
sprawdzona, np. kombinacja do zamka szyfrowego. llekro¢ normy prawa reguluja kwestie zwiazane z
porzadkiem ujawniania informacji operuja jedynie w zakresie informacji weryfikowalnych. Uwaga ta
odnosi si¢ takze do omawianej instytucji regkojmi.
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weryfikowalna, dzialanie tej instytucji opisane moze by¢ mechanizmem efektu

rozwiniecia.

Zagadnienie efektu rozwinigcia mozna dobrze wytlumaczy¢ ponownie
analizujac model zakladajacy istnienie rynku skrzyn zjabtkami’’, przytoczony na
poczatku niniejszego artykutu. Poprzednio, w warunkach asymetrii informacji i
»proézni prawnej”’, migdzy kupujacymi a sprzedajacymi zachodzita selekcja
negatywna. Przyjmijmy, ze teraz istnieje norma prawna chronigca zaufanie
kupujacych do deklaracji sprzedajacych, ktéra eliminuje ryzyko biednej wyceny
skrzyni przez tych pierwszych. Poniewaz dodatkowo informacja o liczbie jabtek w
skrzyni jest weryfikowalna, a kupujacy wiedza, ze sprzedajacy taka informacj¢
posiadaja, oferujacy do sprzedazy skrzyni¢ o zawartosci 100 jabtek (zaktadajac, ze
taka jest maksymalna pojemnos$¢ skrzyn) zadeklaruje prawdziwa liczbg owocoéw. Dla
kupujacego, ktory tylko w takim przypadku chroniony jest rgkojmia, to przestanka
wystarczajaca by da¢ wiar¢ sprzedawcy. Sprzedawca nie ma natomiast prostszej i
tanszej mozliwos$ci przekonania kupujacego do ,,jakosci” swojej skrzyni — jak dtugo
nabywca bedzie uwazal, ze istnieje ryzyko, iz w skrzyni znajduje si¢ mniej niz 100

jablek, nie bedzie gotow za 100 jablek zaptacic.

Sprzedawca skrzyni o 99 jablkach, nie ujawni tej informacji tak dlugo, jak
dlugo istnieje szansa na znalezienie kupujacego, ktory bedzie gotow zaptaci¢ za nia
jak za skrzynig o zawartosci 100 jabtek. W opisywanej sytuacji szansy takiej jednak
nie ma: wszyscy sprzedawcy skrzyn o 100 jabtkach ujawniaja t¢ informacje w celu
odrdéznienia si¢ od pozostalych sprzedawcow. Tym samym ruch taki staje sig
optacalny takze dla sprzedawcow skrzyn o 99 jabtkach: ujawnienie informacji o
liczbie jabtek i uzyskanie za nie ceny, jest oczywiscie lepszym rozwiazaniem niz jej
zatajenie skutkujace uzyskaniem ceny oddajacej istniejace po stronie kupujacego
ryzyko, ze w skrzyni znajduje si¢ mniej niz 99 jabtek. W analogicznej sytuacji
podobnie rozumowaé¢ beda kolejni sprzedawcy skrzyn, a proces ten postgpowac

bedzie, az nie ujawnia si¢ tylko osoby o najgorszych informacjach.

31 W §wietle wezesniejszej analizy art. 556 k.c. jako takie deklaracje nalezy rozumie¢ (a) zaoferowanie
rzeczy do sprzedazy, jako informacje o braku wad umniejszajacych warto$¢ lub uzytecznos$¢ rzeczy ze
wzgledu na cel w umowie oznaczony albo wynikajacy z okolicznosci lub przeznaczenia rzeczy oraz
wad prawnych; (b) zapewnienie o istnieniu innej wlasciwosci.

32 Baird i in. (2000)., 5.90.
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Opisany powyzej, idealny model tylko w czesci oddaje rzeczywisty wplyw
rekojmi na zachowania rynkowe podmiotéw prawa — praktyka wykazuje, ze
instytucja ta nie jest az tak skuteczna w ograniczaniu asymetrii informacji. Faktycznie
pozostaja wigc tacy sprzedawcy, ktorzy dostarczaja informacji nieprawdziwych, badz
zachowuja milczenie, gdy chodzi o jakos$¢ sprzedawanej rzeczy. Dzieje sig tak z wielu
powodow, zktorych kazdy, w jaki§ sposob, przyczynia si¢ do zwigkszenia
optacalnosci zachowan niezgodnych z ogdlnymi tendencjami opisywanymi przez
efekt rozwinigcia. Podstawowe znaczenie nalezy w tym zakresie przypisa¢ faktowi

wystepowania na rynku takze nieweryfikowalnej informacji co do jakosci rzeczy™.

VII. Informacja nieweryfikowalna — dawanie sygnalow a gwarancja

Gdy sprzedawca nie posiada (petnej) wiedzy o jakosci sprzedawanej rzeczy, a
wystgpowanie okreslonej cechy ocenia jedynie jako mniej lub bardziej
prawdopodobne, informacja przestaje by¢ weryfikowalna. Staje si¢ informacja
nieweryfikowalna i jako taka, zaktoca ptynne funkcjonowanie efektu rozwinigcia.
Dzieje si¢ tak, poniewaz w warunkach, w ktorych kupujacy gotowi sa zaptacié
okreslona ceng tylko wtedy, gdy otrzymaja od sprzedawcy czytelna (jednoznaczna)
deklaracje o istnieniu konkretnych cech rzeczy sprzedawanej, sprzedawca posiadajacy
jedynie fragmentaryczna wiedze o jakosci oferowanego dobra moze albo zachowac
milczenie albo aktywnie zapewni¢ o istnieniu wlasciwosci, ktorych istnienia pewien
nie jest. Decyzja, jaka podejmie, zaleze¢ bedzie przede wszystkim od wysokos$ci
kosztéw generowanych przez odpowiedzialnos¢ z tytulu rekojmi oraz od
prawdopodobienstwa, jakie przypisuje on ewentualnosci ich poniesienia. Jednakze, z
punktu widzenia podmiotu dazacego do maksymalizacji zyskéw, zadna z dostepnych
opcji moze nie by¢ dla sprzedawcy optymalna. Zapewnienie o zaledwie
prawdopodobnie istniejacych wlasciwosciach uniemozliwia realizacj¢ pelnej wartosci
sprzedawanych doébr, poniewaz, liczy¢ si¢ nalezy z kosztem odpowiedzialno$ci

z tytulu  rgkojmi, pomnozonym przez prawdopodobienstwo jego poniesienia.

33 Informacja nieweryfikowalna to taka, ktorej bezposrednie przekazanie jest niemozliwe, mozna o nich
jedynie wnioskowa¢ z zachowan osoby poinformowanej np. informacja o umiejetnosciach
zatrudnianego pracownika. Zazwyczaj do informacji nieweryfikowalnych zalicza si¢ te oparte na
rachunku prawdopodobienstwa, np. mozliwo$¢ wystgpowania danej wady produkcyjnej w
samochodzie
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Z drugiej strony milczenie implikuje w oczach kupujacych zta jako$¢ oferowanej do

sprzedazy rzeczy i prowadzi do adekwatnej jej wyceny.

Na rynku, na ktérym istotnym elementem realnej wyceny dobr jest wiedza
wynikajaca z informacji nieweryfikowalnych, przy braku skutecznych panacedw,
moze doj§¢ do wyraznych zaklocen majacych istotny, nieporzadany wplyw na
efektywnos$¢ alokacji. Teoria mikroekonomii zajmowala si¢ przez lata srodkami, ktore
stuzy¢ moga zniwelowaniu negatywnych skutkow wynikajacych z wystgpowania na
rynku informacji nieweryfikowalnej. Zwienczeniem tych dociekan byto przyznanie w
2001 roku Nagrody Nobla w dziedzinie ekonomii Georgowi Akerlofowi, Michaelowi
Spencowi oraz Josephowi Stiglitzowi za ,,analize rynkow cechujqcych sie asymetriq
informacji**”. Walnie przyczynito si¢ do tego opisanie przez Spence’a teorii dawania
sygnatow  (signallingu®) zgodnie z ktora gracze posiadajacy informacje
nieweryfikowalne = moga  podejmowaé  dziatania  pozwalajace  graczom

niepoinformowanym sformutowa¢ okreslone o nich przekonania.

W warunkach rynkowej wymiany dobr jednym z giéwnych i1 podstawowych
sygnatow, jaki wysta¢ moze sprzedawca dysponujacy nieweryfikowalnymi
informacjami co do jako$ci oferowanego dobra, jest gwarancja, uregulowana w
kodeksie cywilnym w art. 577 oraz 578. Podstawowa cecha tej instytucji jest swoboda
utworzenia wezta prawnego 1 ksztattowania odpowiedzialnos$ci ztego tytutu, jej
kosztow w szczegoOlnosci. Sygnat dawany przez gwaranta polega wigc na gotowosci
do wzigcia na siebie ekonomicznego ryzyka, jakie dla nabywcy wynika z faktu, ze w
chwili transakcji nie posiada on ilo$ci informacji niezbednej dla satysfakcjonujace;j
wyceny rynkowej wartosci dobra. Miarg tego ryzyka jest z kolei prawdopodobienstwo
przypisywane przez gwaranta wadliwosci sprzedawanego dobra. Sygnal w postaci
gwarancji jest skuteczny, poniewaz w rozumieniu kupujacych tylko oferent débr o
wysokim prawdopodobienstwie niewadliwosci moze sobie pozwoli¢ na ponoszenie
kosztow z ta gwarancja zwiazanych. W konsekwencji zakladaja oni, ze ryzyko zlej

wyceny rowniez moga oceniac jako niskie.

*http://nobelprize.org/nobel_prizes/economics/laureates/2001/public.html
3% Spence (1973).
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Instytucja gwarancji pozwala w ten sposdb sprawnie operowa¢ na rynku
podmiotom dla ktérych nicoptacalne jest funkcjonowanie w rezimie rekojmi®.
Sprzedaz towarow o niewiadomej jakosci pod sankcja wynikajaca z rekojmi moze
bowiem generowaé koszty przekraczajace te zwiazane z przyznaniem gwarancji.
Gwarancja  umozliwia  stworzenie  alternatywnego, umownego  systemu
odpowiedzialnos$ci za asymetri¢ w dystrybucji informacji. System ten przy pomocy
innych narzedzi, prowadzi do rezultatu podobnego jak ten opisywany przez efekt
rozwinigcia: sprzedawcy dobr o wysokiej jako$ci moga odrozni¢ si¢ od tych

oferujacych dobra gorszej jakosci.

VIII. Podsumowanie

Z zalozenia porzadek prawny interweniuje w naturalng dynamike wymiany
dobr, gdy stanowi to rozwiazanie najefektywniejsze, co w szczegodlnosci zachodzi
przy konfrontacji z sytuacjami wadliwos$ci rynku. W takim ujgciu instytucja rekojmi
powinna by¢ postrzegana jako instrument walki z asymetria informacji: czynnikiem
obnizajacym efektywno$¢ rynku wymiany débr i praw. Podstawowgq funkcjg art. 556
k.c. 1 nastgpnych stanowi w tej optyce przede wszystkim odpowiednia dystrybucja
kosztow transakcji wynikajacych z koniecznos$ci wyrdwnania asymetrii w informacji.
Walnie przyczynia si¢ to do zwigkszenia dynamiki, z jaka podmioty poruszaja si¢ na
rynku. Instytucja rekojmi, operujac prostymi bodzcami, na przestrzeni stuleci
udowodnita swoja praktyczna skuteczno$¢. Pozwala to obecnie stwierdzié, ze jej
wlasciwa 1 rzetelna konstrukcja, jako instytucji prawa, stanowi warunek sprawnego
funkcjonowania rynkéw, co George Akerlof podsumowat piszac ze ,,rekojmia stanowi
podwaline handlu i produkcji. W sytuacji, gdy rekojmia taka nie zostanie jasno

. — 37
okreslona — ucierpi gospodarka’ .

3 W tym zakresie istotne znaczenie ma art. 558 k.c. umozliwiajacy, obok rozszerzenia i ograniczenia,
takze wylaczenie odpowiedzialnosci z tytutu rekojmi.

37 Akerlof (1970), 5.500: ,.unwritten guarantees are preconditions for trade and production. Where
these guarantees are indefinite, business will suffer (...)”.
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